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Hechos destacados
37’15

Devaluacion de las monedas de laregion (vs 3T’14)
v' Argentina:  11,7% v Brasil: 62,0%
v Chile: 16,6% v México: 26,6%

Planta MDF Durango, México

v Construccion de acuerdo a lo planificado (91% avance)

Utilidad alcanza US$ -1,2 millones (+US$ 2,5)

Los resultados sin considerar Venezuela son:

v Ingresos por venta alcanzaron US$ 224,8 millones (US$ -37,9
millones, -14,4%; volumenes -5,5%)

v" EBITDA alcanza US$ 36,8 millones (US$ +1,2 millones, +3,4%) —
términos acumulados aumenta 7,2%
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Hechos destacados
37’15

« Plan de fortalecimiento del perfil financiero de la compafiia: de
acuerdo a lo planificado

Complementario al plan de reduccion de costos y gastos iniciado a mediados de
2014, Masisa se ha comprometido a una gestion proactiva para enfrentar el
escenario macroeconomico de Latinoamérica:

v Venta de activos no estratégicos por US$100 MM

1. Activos de baja generacion de EBITDA

2. Fondos se destinaran a reduccion de deuda financiera
v Reduccion de CAPEX

@ —

153 135 103

65

2015 2016

v Reduccioén de capital de trabajo

— -10% = US$ 20 millones durante 2016
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Desempefio por mercado
3T'15

6 Consumo tableros mercado venezolano (miles m3) 1,0% -15,0% -16,0 pp
Volumen de venta tableros Masisa mercado local (miles m3)2 176,1 153,2 -14,9%
Volumen de venta tableros Masisa exportaciones (miles m3)2 53,3 61,6 13,5%

* Venezuela:
v" Mayores exportaciones: crecieron 24,6% en comparacion a 3T’ 14
v Tipo de cambio Venezuela: B$/US$ 199,42 < SIMADI
B$/US$ 12,0 €« SICAD
v Ingresos por ventas -71,1%
v" EBITDA: US$ 4 millones

VENTAS US$ MM EBITDA US$ MM
89 10
4
= Bl
3T'14 3T'15 3T'14 37’15
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(1) Informacidn de LatinFocus Consensus Forecast (2) Ventas de origen, incluyen exportaciones
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Desempefio por mercado

31715
¢)
Consumo tableros mercado mexicano (var. anual %) 5,1% 6,5% 1,4 pp
Volumen de venta tableros Masisa (miles m3)? 315,2 338,6 7,4%
« Meéxico:
v" Mayores volumenes de venta +11,3% en comparacion a 3T°14
v Eficiencias en costos -7,2%
v" Mayor margen bruto +9%
v' EBITDA: US$ 5 millones
v" Proyecto MDF: (91% avance)

« CAPEX:US$ 123 MM
- EBITDA estimado: 2016 US$ 5 MM, 2017 US$ 23 MM y 2018 US$ 27 MM

VENTAS US$ MM EBITDA US$ MM
37 36 ‘ 5

3T'14 3T'15 3T'14 37’15

(1) Informacidn de LatinFocus Consensus Forecast (2) Ventas de origen, incluyen exportaciones
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Planta Térmica:

Vista general avance obras
planta térmica. Actualmente

se estan realizando
montajes de piping, montaje
s eléctrico y aislacion térmica.
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Prensay sistemade
aspiraciones rechazo
linea formacion:

Vista general montaje equipos
area Prensa;

En primer plano montaje
ductos sistema aspiracion
rechazo linea de formacion y
sobre prensa montaje sistema
aspiraciones humedas.




Linea Terminacién
(Lijado -Dimensionado
-Empaquetado):

Vista general equipos que

conforman la linea. En
primer plano lijadoras vy
ductos sistemas de
aspiracion.




Desempefio por mercado
3T'15

©

Volumen de venta tableros Masisa (miles m3)?2 406,4

* Chile +region Andina

Consumo tableros en mercado Chileno (var. anual %) 8,7%

9.5%

422,6

0,8 pp

4,0%

v Ingresos por venta caen 15,3%: devaluacion de monedas y menores
volumenes y precios en exportaciones de madera aserrada (desaceleracion

mercados asiaticos)
* Volumen tableros: +1,1%

*  Exportaciones molduras MDF: +17,2%

AN

v EBITDA: US$ 11 millones

VENTAS US$ MM

Eficiencias en costos y gastos: US$-6,7 millones

EBITDA US$ MM

14 13
~=,

11

114
97
3714 3715

I =5 W E SGE

(1) Incluye principalmente ventas a Pert, Ecuador, Colombia, Estados Unidos y Canadd (2) Ventas de origen, incluyen exportaciones

3T'14 37’15

Incluye US$ 2,4
mm de
reestructuracion y
nueva politica de
obsolescencia de
inventarios
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Desempefio por mercado

)
3T°15
‘ Consumo tableros en mercado brasilero (var. anual %) -1,8% -8,5% -6,7 pp
Volumen de venta tableros Masisa (miles m3)2 436,2 449,3 3,0%
* Brasil:

v" Baja en volumenes en tableros MDF y MDP de -28,7%: menor demanda por
recesion econdémica

v" Menores ingresos por venta -39,7% especialmente MDP: significativa
devaluacioén del tipo de cambio

v Parcialmente compensado por eficiencias en costos y gastos (US$-3,3

millones)
v" Mayores ventas forestales no recurrentes por US$ 4,4 millones
v" EBITDA: US$ 8 millones
VENTAS US$ MM EBITDA US$ MM
39,79 —&—
63 8,2 78
38
3T 14 3T'15 3T'14 3T'15

Ee———=

‘“
—— ||

(1)  Informacion de LatinFocus tonsensus Forecast (2) Ventas de origen, incluyen exportaciones
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Desempefio por mercado
3T'15

o

Consumo tableros mercado argentino (var. anual %) -10,8% 2,5% 13,3 pp

Volumen de venta tableros Masisa (miles m3)?2 248,9 261,6 5,1%

* Argentina:

v" Recuperacion actividad econdmica y mayor demanda en segundo semestre de
2015

Mayores volumenes de venta +8,7%

Mayores precios de tableros en mercado local y de exportacion
Mayores ingresos por ventas +11,9%

EBITDA: US$ 16 millones

Continla repatriacion de dividendos

VENTAS US$ MM EBITDA US$ MM

48 54 13 16

RN NN

3T'14 3T'15 3T'14 37’15

= s = N

(1) Informactan de LatinFocus Consensus Forecast (2) Ventas de origen, incluyen exportaciones
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Resumen resultados
3T°15 v/s 3T'14

VOLUMEN TABLEROS m3 INGRESOS POR VENTAS TOTALES MMUS$
@ @ * Mayores ventas
M + Mayores volimenes 28.7% 14.4% en Argentina
587 en USA, Argentinay * Menores ventas
555 351,7 262,7 en Venezuela,

525 499 o
Mexico 224,8 . ,
+ Menores volimenes 250,7 Brasil, Chile y
en Brasil, Chile, region Andina, y
Venezuela y México

mercados de * Menores
exportacion 3714 3T'15 371’14 3T'15 volumenes

Consolidado Ex Venezuela e Devaluacion

monedas de
paises

3714 3T'15 3714 3T'15
Consolidado Ex Venezuela

* Mayor en Argentina
por mayores

, : * Pérdidas por
volimenes y precios

recesion

EBITDA RECURRENTE MMUS$ UTILIDAD NETA MMUS$ econdmica en

» Mayor en México por :
(713,7%) M@ mayores volumenes y Srasul y .
reduccion de costos y evaluacion ae

gastos las monedas de
* Menor en Chile y

: la region
Brasil principalmente
por la devaluacion de -1,2

» Compensado por
mejor resultado

. operacional en
las monedas, en Chile 41 Argentina y
3714 3T'15 37’14 3T'15 parcialmente 37 México, y ahorro

Consolidado Ex Venezuela compensado por
exportaciones de 37’14  3T15 3714 3T'15
molduras MDF Consolidado Ex Venezuela

de costos y
gastos en todos
los paises
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Comparacion resultados
3T'15 v/s 3T'14

RESULTADO OPERACIONAL - Ahorro costos y GAVs
gastos Aplicacid
* Aplicacion
18,0 17,5 compensan SIIOMADI
l devaluaciones y - Significativo

menores y
volimenes 3.4 -34,8 ahorro en Brasil,

3T°14 31’15 - Mejor ; México y Chile

desempefio de 37714 3115

Argentina 'y
México

OTROS INGRESOS / COSTOS FINANCIEROS OTROS INGRESOS / GASTOS POR FUNCION

 Costos prepago » Mayores ingresos

Pelzz;liﬂ;r?ciamiento 5.6 bor Crecir_nie,nt_o o
- 2014 3.1 activos biologicos
128 ,—I - en Argentina
-14,5 -1z, . i
Menores ingresos « Menores costos
3114 3715 POT INVETSIONES 31714 3115 de formacion

financieras

GANANCIA / PERDIDA POR
DIFERENCIA DE CAMBIO

PERDIDA POR UNIDADES REAJUSTE

* Menor por
r - Devaluacion de 0,2 aplicacion de
monedas LATAM SIMADI en
7,4 8,3 -7,2 Venezuela
37°14 3T'15 3T'14 3T'15
—
UTILIDAD NETA 1,2
-3,7
‘ 7 3T'14 31’15
i ] LI il
= l } - = T, l i ; MASISA
= I [ Al == | 2 LS Ji Tu mundo, tu estilo ¢




Comparacion EBITDA
3T'15 vis 3T'14

EBITDA trimestral recurrente

US$ MM
12 A
| (138,6%)
24 B
””””” 1,9
5,7
”””””” Y=
EBITDA 3T14 Andinos* Argentina Brasil México Venezuela Gastos Corp. EBITDA 3T15
EBITDA trimestral total
US$ MM
10 20D
1,9
04
5,7
*********** T =
EBITDA 3T14 Andinos* Argentina Brasil México Venezuela Gastos Corp. EBITDA 3T15

(*) Andinos = Chile + Pert + Ecuador + Colombia

» Andinos:
devaluacion de
monedas locales,
parcialmente
compensado por
mejor desempefio
de exportaciones
de molduras MDF

Argentina:
mayores
volimenes y
mejores precios

Brasil: recesioén
econdémicay
devaluacion del
real, compensado
por ventas
forestales no
recurrentes

México: aumenta
por mayores
volimenesy
eficiencias en
costos y gastos

Venezuela: cae
por aplicacion
SIMADI

MASISA

Tu mundo, tu estilo
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Perfil financiero

Deuda Financiera Neta US$ MM *

Perfil Vencimientos Deuda Financiera US$ MM

Bl swaps MTM Caamm

| ~— * - ; - Créditos Bancos
[ peuda 2673 68,2 - Saldo caja 30 septiembre 2015 US$ 60,9 MM

f 761,4 762,0 ,

7286 gy — 7385 US$ 3,7 MM en Venezuela I Bonos
7.6 6531 666,5 - 66.2 77.0 771 ;
626,0 4 US$ 21,8 MM en Argentina 324
587,8 3918 45.0 52.3 V
12.9

231

dic-13 mar-14 jun-14 sep-14 dic-14 mar-15 jun-15

jul-15  ago-15 sep-15

65
60 49
g E ﬁ -
* Deuda neta financiera incluye un MTM negativo de swaps de USS$ 77,1 mm ** Efecto aplicacidn tipo de

2015 2016 2017 2018 2019 2020 +
cambio SIMADI implica menor caja por US$ 55 millones en Venezuela

Capex US$ MM (¥)

Evolucidén Razones Financieras

I Mantencion [l Crecimiento

Cob. Gastos Financieros netos

Leverage
= = Deuda Neta / Ebitda
150 7,1
164 103
135 135 \L
56 7 90 79
65 17
28
79 73
63 I!!I 0g 10 1,0 8 9 To09— 53{____ffi___jﬁ4
2013 2014 2015E 2016E 2017E 2018E

3T13 4713 1mT14 2714 37’14

(*) Se incluyen los costos de formacién forestal que bajo IFRS se tratan como otros gastos por funcion. Los costos de formacién estimados para 2015 son USS24MM

4T'14 1T15 2115 3715

Il MASISA
a1 Tu mundo, tu estilo
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Conclusiones

v' A pesar de la situacién macroeconémica de laregion el EBITDA del
negocio sin considerar Venezuela subié un 3,4%

v' Estamos enfocados en:

1.

Concretar plan de venta de activos no estratégicos por US$ 100
millones hasta segundo trimestre de 2016

Control de capex para asegurar disminucion de US$38 MM
equivalente asegurar un total de inversiones por hasta US$ 65
MM en 2016

Consolidar eficiencias de costos y gastos para alcanzar ahorros
de US$41,4 MM en 2015y asegurar ahorros en 2016

Aprovechar oportunidades de mercado:

= Mantener ritmo de exportacion de molduras y tableros a
Norte América y otros mercados de exportacion

= Asegurar inicio de operaciones y EBITDA de nueva planta de
MDF en México: US$5 MM en 2016, US$23 MM en 2017 y
US$27 MM en 2018

MASISA

Tu mundo, tu estilo
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Conclusiones

En Argentina ajustar precios y potenciar exportaciones por
ajustes de depreciacion del peso por nuevo gobierno que
impulsaria la economia a partir del segundo semestre

En Venezuela, aun cuando la relevancia es menor, potenciar la
capacidad exportadora y proteger la operacion de posibles
efectos de cambio de fuerzas politicas en la asamblea nacional

MASISA

Tu mundo, tu estilo
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E1 GBGC

Green Building Council
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Esta presentacion puede contener proyecciones, las cuales constituyen declaraciones distintas a hechos historicos o condiciones actuales, e
incluyen sin limitacion la actual vision y estimacion de la administracion de futuras circunstancias, condiciones de la industria y desempefio
de la compania. Alguna de las proyecciones puede ser identificada por el uso de los términos 'podria’, “deberia’, ‘anticipa’, ‘cree’,

7 7
7 7w

‘estima’, “espera”, "planea’, "pretender’, "proyectar” y expresiones similares. Son ejemplo de proyecciones las declaraciones respecto de
futuras participaciones de mercado, fortalezas competitivas futuras proyectadas, la implementacion de estrategias operacionales y
financieras relevantes, la direccion de las futuras operaciones, y los factores o tendencias que afectan las condiciones financieras, liquidez
0 resultados operacionales. Dichas declaraciones reflejan la actual vision de la administracion y estan sujetas a diversos riesgos y
eventualidades. No hay seguridad que los esperados eventos, tendencias o resultados ocurran efectivamente. Estas declaraciones se
formulan sobre la base de numerosos supuestos y factores, incluido condiciones generales de la economia y del mercado, condiciones de la
industria y factores operacionales. Cualquier cambio en los referidos supuestos o factores podria causar que los actuales resultados de
Masisa y las acciones proyectadas de la comparia difieran sustancialmente de las expectativas presentes. Se deja expresa constancia que
este documento tiene un propdsito netamente informativo, no teniendo ni pretendiendo tener alcance legal en su contenido.



